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PROFIL
ODÉSIA est une société de calibre international spécialisée dans le domaine des solutions
d'intelligence d'affaires (BI), en processus décisionnels et en stockage de données pour de
grandes entreprises. Groupe Odésia Inc. est une société ouverte cotée sur la bourse de
croissance TSX sous le symbole ODS. Pour plus d'information, visitez nous au
www.odesia.com

 Fondée en 1998 à Montréal (Québec)
 Plus de 150 professionnels hautement spécialisés
 Présence au Canada, en France et au Mexique
 Base de client établie et diversifiée
 Croissance des ventes de 5,1 millions $ en 2005 à 17,1 millions $ en 2008 ou

un taux de croissance annuel composé de 50%


FACTEURS DE DIFFÉRENTIATION

 Expertise unique dans le secteur en forte croissance des solutions en l’intelligence
d’affaires (BI)

 Flexibilité maximale et compétitivité offerte en raison de sa taille
 Plus de 10 ans d’expérience avec plus de 300 clients en Amérique du Nord et en

Europe
 Plus de 20 accréditations auprès des meilleurs éditeurs au monde
 Laboratoire et site de recherche dédiés réduisant de façon significative le temps de

développement de nouvelles applications
 Assises solides dans les secteurs bancaires, des télécommunications, de la

distribution et du commerce au détail et des programmes de loyauté
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PRIORITÉS ACTUELLES DE LA DIRECTION

 Optimiser les opérations, incluant les plus récentes acquisitions

o Plan présentement en cours afin de diminuer les frais d’exploitation
annuels de l’ordre de 1,5 à 2 millions $

 Bénéficier de la récente entente commerciale avec Intertrade offrant un réseau de
distribution en grande partie aux États-Unis ainsi que la possibilité de revenus
récurrents

 Accroître les synergies entre les bureaux de Montréal, de Paris et de Mexico
incluant le transfert de savoir-faire et le développement de l’image de marque
d’Odésia

ODÉSIA a investi tôt afin
d’obtenir et maintenir

d’importantes
accréditations et

partenariats



Certaines déclarations du présent document, y compris celles qui expriment les attentes ou les estimations de la direction en ce qui a trait au rendement futur de
la société, constituent des « énoncés prospectifs » au sens des lois sur les valeurs mobilières applicables. Les énoncés prospectifs sont fondés sur un certain
nombre d'estimations et d'hypothèses assujetties à des incertitudes et à des risques importants. Nous avisons les investisseurs de ne pas se fier indûment aux
énoncés prospectifs. La société décline toute intention ou obligation de mettre à jour ces énoncés prospectifs, que ce soit en raison de nouveaux renseignements,
ou autres. Cette fiche Investisseurs devrait être lue en combinaison avec les états financiers de la Compagnie, lesquels sont disponibles au www.sedar.com

Bourse
Bourse de croissance TSX

Symbole
ODS

Fin d’année fiscale
31 décembre

Prix récent
(7 octobre, 2009)
$0.21

Haut / Bas
(52 semaines) / (7 octobre, 2009)
$ 0,45 – 0,10 $

Structure de Capital
Actions en circulation
(base) : 29,6 M
Flottant : 18,6 M
Débentures convertibles : $750 K

Capitalisation et valeur
d’entreprise (7 octobre 2009)

Capitalisation boursière : 6,2 M $
VE : 6,97 M $

Détention de la direction
10,97 M actions ou 37,02 %

Vérificateurs
Raymond, Chabot,
Grant, Thornton
600 de la Gauchetière Ouest
Montréal, QC H3B 4L8
(514) 878-2691
www.rcgt.com

Agent de transfert
Services aux Investisseurs
Computershare
1500 University
Suite 700
Montréal, Québec Canada
H3A 3S8
(514) 982-7555

HISTORIQUE DES VENTES
(5 ANS- $000)

HISTORIQUE DU BAIIA
(5 ANS - $000)

POINTS IMMÉDIATS D’AMÉLIORATION DES VENTES ET DU BAIIA

 Nouvelles opportunités avec des partenaires stratégiques lesquels combineront
l’expertise unique d’Odésia avec de nouveaux canaux de distribution

 Plan en cours d’implantation afin de réduire les dépenses annuelles d’exploitation
de 1,5 à 2 millions $. Les cibles à court terme incluent le Mexique et la France

 L’opportunité avec Intertrade offre une possibilité de revenus récurrents ainsi que
d’intéressantes perspectives de croissance

 La migration vers des solutions génériques en comparaison de la vente de
services de consultation en BI conduira à une amélioration du taux horaire moyen
facturé.

EN CONCLUSION (POURQUOI ODÉSIA ?)

 Connaissances à la fine pointe dans le secteur en forte croissance des solutions en
intelligence d’affaires (BI)

 Expertise unique, s’appuyant sur plus de 20 accréditations d’éditeurs dominants
couvrant près de 100 % du marché cible

 Mesures significatives entreprises à l’égard d’une réduction des dépenses
d’exploitation. La société devrait bénéficier d‘une structure de coûts relativement fixes
dans le futur se traduisant par un important levier d’exploitation.

 Nouvelles opportunités d’affaires incluant la possibilité de revenus récurrents offerts
par l’entente de partenariat récemment annoncée avec Intertrade

 Expertise multisectorielle dans les secteurs bancaires, des télécommunications, de la
distribution et du commerce au détail et des programmes de loyauté. L’expertise
acquise peut être reproduite à un coût minime.

RELATIONS AUX INVESTISSEURS

Nicolas Bonnafous
Président et chef de la direction
Groupe Odésia inc.
(514) 876-1155, ext. 102
nbonnafous@odesia.com

Marc Jasmin, CMA ou Frédéric Dumais,
Communications Financières
Jasmin-Dumais inc.
(514) 231-2360 ou (514) 862-1251
marc@comjamais.com
ou fred@comjamais.com

0 $

5 000 $

10 000 $

15 000 $

20 000 $

2005 2006 2007 2008 LTM 30 juin

Canada MexiqueEurope

(1 200 $)

300 $

1 800 $

3 300 $

4 800 $

2005 2006 2007 2008 LTM 30 juin


